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Area: Marketing y Gestion Comercial

Virtual Sesiones en vivo
autonomo 3 sesiones en vivo los dias
28/Nov, O5/Dic vy 12/Dic
de 19:30 a 21:30

*Pregunta por nuestros descuentos y consulte por los términos y condiciones con nuestros asesores de venta.
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Desculbre el Growth
Hacking Marketing para
lograr un crecimiento
rapido y estratégico,
disenando planes
adaptados a tu negocio
y comprendiendo las
necesidades de tus
clientes haciendo uso de
diferentes herramientas.

*La EPG de la UPC se reserva el derecho de hacer cambios en la plana docente.
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TEMARID N

Temario**

N Introduccion al ecosistema digital y Growth Hacking
Marketing

N Cuandoy donde aplicar Growth hacking
N Product Market Fit

N [nvestigacion, analitica y objetivos para decisiones
agiles y eficientes como experimentos, evaluacion
heuristica, analitica digital y A/B testing

N Definir la North star metric y formula de growth

N Hacks para lograr el encaje lenguaje mercado (content
marketing - inbound marketing)

N Hacks para encaje canal - producto: Framework bullseye
N Formula de viralidad y hacks para aplicarla

N (Qué es el network effect y cOmo generarlo?
N Diseno de la experiencia y momento de revelacion UX-UI

N Técnicas y gatilladores para tomentar la activacion de
usuarios

N Customer journey y Blue print

**Siguiendo nuestro principio de actualizacion constante, la malla curricular esta sujeta a modificaciones.
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Temario**

Hacks de retencion inicial, media y de largo plazo

Analisis por Cohortes
Meétrocas para la gestion del churn
Uso de data y modelos predictivos

Quees el LTV y como calcularlo

K K kK k Kk Uk

Modelos predictivos y de recomendacion para ventas Cross
v up selling
N Hacks de pricing

**Siguiendo nuestro principio de actualizacion constante, la malla curricular esta sujeta a modificaciones.
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