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Virtual en Vivo Miércoles S/ 1,900*
6:30 p.m.a10:30 p.m.

Duracion: 24 h /1.5 meses

*Pregunta por nuestros descuentos y consulte por los términos y condiciones con nuestros asesores de venta.
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ACERCA DEL CURSO N TEMARID N
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> Establece cuales son las
principales estrategias de
marketing que tienes que
conocer para desempenarte
exitosamente en el area
comercial de cualquier
organizacion. Se entatiza
el analisis del entorno vy el
conocimiento del consumidor
para tormular estrategias
exitosas.
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*La EPG de la UPC se reserva el derecho de hacer cambios en la plana docente.
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TEMARID AV

Temario*

Marketing: Generacion y captacion del cliente
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Laempresay su estrategia
Valor del cliente

Estrategias de crecimiento

Analisis del entorno

Comprension del comportamiento de compra
Psicologia del consumidor

Factores de influencia

Proceso de decision de compra
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Estrategias de marketing
Creacion de valor
Segmentacion

Mapas de posicionamiento

Estrategia de diferenciacion

Producto, servicio y marca

Brand Equity

Innovacion y gestion del ciclo de vida
Decisiones de branding

Proceso de desarrollo de nuevos productos

Fijacion de precios y canales de marketing
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Estrategia de precio y canales de marketing
Gestion de canales

Logistica

Marketing directo y online

Ecosistema digital

Inbound marketing

Meétricas digitales

Marketing digital en la era de la IA

*La EPG de la UPC puede realizar ajustes en el contenido y/o programacion académica si fuese necesario, garantizando siempre la calidad y continuidad del programa
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