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Conoce las principales 
herramientas de Dirección 
de Ventas y aplícalas en 
tu empresa para elevar 

decisiones.

curso  
especializa

*Pregunta por nuestros descuentos y consulte por los términos y condiciones con nuestros asesores de venta.

Virtual en vivo
 a :30
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distancia

Horario Inversión
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DOCENTE

*La EPG de la UPC se reserva el derecho de hacer cambios en la plana docente.
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Temario**

TEMARIO

 2: 

 

El ejecutivo comercial moderno B2B y B2C

Buyer Persona

Comprador Profesional

 1: 

Entendimiento cómo se comparta tu clientes

Business Canva Model

acerca del curso

docente contáctanos

 3: 

 

El ejecutivo desarrollando la Conexión con el cliente

4:

 

Logra que te compren (Venta sin esfuerzo)

Nuevo Proceso de Mercado Digital

5:

 

Tópicos de Negociación en el nuevo entorno digital

La Venta Pura y Dura

Teniendo el Control de la Venta

6:

 
De�nición de labores del líder del nuevo departamento 
de ventas 

Manejando nuestro Estado de Perdidas y Ganancias 
y nuestros objetivos como gerencia de ventas 

Conceptos de “costo de generación de cliente” – 
Customer Acquisition Cost (CAC)  

7:

 

Rol del ejecutivo comercial B2B y B2C 

Equipamiento necesario en la nueva transformación digital 

Negociación aplicada  

Gerenciando el departamento de Ventas  
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