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Area: Marketing y Gestion Comercial Inicio

16.10.25

Virtual en vivo Jueves S/1,800*
18:30 a 22:30

*Pregunta por nuestros descuentos y consulte por los términos y condiciones con nuestros asesores de venta.




escuela de
postgrado
UPC

DOCENTE

*La EPG de la UPC sereserva el derecho de hacer cambios en la plana docente.
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TEMARID N

Temario**

N Entendimiento como se comparta tu clientes

N Business Canva Model

N El ejecutivo comercial moderno B2B y B2C

N Buyer Persona

N Comprador Profesional

N El ejecutivo desarrollando la Conexion con el cliente

N Logra que te compren (Venta sin esfuerzo)

N Nuevo Proceso de Mercado Digital

N Topicos de Negociacion en el nuevo entorno digital

N La Venta Puray Dura

N Teniendo el Control dela Venta

N Definicion de labores del lider del nuevo departamento
de ventas

N Manejando nuestro Estado de Perdidas v Ganancias
y nuestros objetivos como gerencia de ventas

N Conceptos de “costo de generacion de cliente” —
Customer Acquisition Cost (CAC)

N Rol del ejecutivo comercial B2B y B2C

N Equipamiento necesario en la nueva transtormacion digital
N Negociacion aplicada

N Gerenciando el departamento de Ventas

**Siguiendo nuestro principio de actualizacion constante, la malla curricular esta sujeta a modificaciones.



Y

CONTACTANODS N




