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Area: Marketing y Gestion Comercial Inicio

10.02.26

Virtual en vivo Martes S/1,900*
18:30a 22:30

*Pregunta por nuestros descuentos y consulte por los términos y condiciones con nuestros asesores de venta.
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*La EPG de la UPC se reserva el derecho de hacer cambios en la plana docente.
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TEMARID N

Temario**

El nuevo entorno

El nuevo director comercial
Proceso de Compras

Proceso de Ventas

Modelo de Efectividad Comercial

LKkl

N Prospeccion
N Contacto

N Oferta

N Clerre

N Estructura
N Capacitacion
N [Informacion
N Motivacion
N Control

N Aplicando modelo causa / etecto
N Matriz Impacto/Competitividad
N Modelo de las Hipotesis

N KPIs

N Midiendo la efectividad comercial

N Dimensiones Estrategicas del KAM
N Contacto y Comunicacion (CRM)

N Perfil del KAM
N La Negociacion

**Siguiendo nuestro principio de actualizacion constante, la malla curricular esta sujeta a modificaciones
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